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KONTAKT:
Gunther Link
08031/2203610

AuBergewohn//che Garten-Wohnung, 2-Bddern;

Sauna sW/natergarten
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Das Haus an sich wirkt auf den ersten Blick
von aulBen nicht gerade imposant oder
besonders schén. Dachten auch wir, als
wir die Eigentiimerin beim ersten Mal be-
sucht haben. Aber welch eine angenehme
Uberraschung, als wir von ihr nach einer
herzlichen BegriiBung in die Wohnung ge-
beten wurden.

Von vorne wirkt es normal, schon fast lang-
weilig, aber je mehr wir von dieser Wohnung
sahen, desto mehr stellte sich fiir uns ein Aha-
Erlebnis ein.

Denn dies ist die perfekte Wohnung fuir die XXL
Familie. Zur Wohnung gehort ein grofer Gar-
ten, der sich auf geschitzte 400 m? erstreckt.
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Der Duft schoner Blumen vermischt sich mit dem an-
genehmen Geruch von Biischen und Strauchern und
sauber getrimmtem Rasen. Eine gepflegte Oase, die
Ihre Liebe braucht. Und das Beste ist: Sie haben einen
Blick in die Berge, der nicht schoner sein kann. Da sich
die Wohnung auf einem Hugel befindet, kénnen Sie
unverbaubar in die Ferne blicken. Klasse. Auch die Ba-
der, drei Sttick, sind luxuris geplant.

Wir betreten nun die Wohnung und gelangen in die
Diele. Nicht irgendeine Diele. Platz satt wirden wir sa-
gen. Von dieser Diele gehen alle Zimmer und Rdume
der Wohnung ab.

dastsowie, ein Haus!l!
L f £ : "5'*"%
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TUNTENHAUSEN
Wohnfliche 167 m?
Grundstiick 350 m?

Zimmer 5

Baujahr 1985
Energiewerte 140 kWh/(m?*a)
Energietrager  Hackschnitzel
Kaufpreis 398.000,- €
Provision 3,57%

oer IMmMobilienmarkt ist nach wie vor
enorm Span nend! Dies wird sich erst Ende 201 8 andern.”

Was tut sich neues auf dem Immobilienmarkt? Nach wie vor
ist der Markt heill umkampft. Makler haben Probleme, genii-
gend neue Objekte zu generieren. Immer wieder wird ein Ob-
jekt von 2-3 Maklern angeboten.

Teilweise zu unterschiedlichen
Preisen und GréRen. Dies ist flr
Kaufer und Verkaufer gleicher-
maf3en schlecht. Die Immobilie
wird dadurch verramscht. Und
Interessten bekommen meist
falsche Angaben und kdnnen
sich nicht sicher sein, da8 die
Immobilie Uberhaupt noch
angeboten wird. Unsere Ob-
jekte werden ausschlieBlich im
Alleinauftrag verkauft. Somit
haben Sie als Kaufer immer die
Gewissheit, dass die Immobilie
auch verfiigbar ist. Allerdings
ist auch hier der Markt immer
noch recht hitzig. Kaufent-

Aktuelle Objekte
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scheidungen sollten rasch ge-
troffen werden. Andern wird
sich dies 2017 auf keinen Fall.
Erst 2018, so denken wir, wird
sich dies etwas beruhigen.

Die Firma wachst und gedeit.
Wir freuen uns, einen erfah-
renen und motivierten Mitar-
beiter fir den Vertrieb in der
Region Chiemsee-Traunstein
gefunden zu haben. Er war
lange Jahre im Vertrieb tatig
und ist zudem Buchautor. Er
wird unser Team ab Mai unter-
stltzen.
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TOP DIENSTLEISTUNGEN FUR SIE

PLUS

Verkauf und Vermietung von Privat - und Gewerbeimmobilien

® Haus - und Mietverwaltung

Verkehrswert - und Sachwertermittlung bei Trennungen, Erbaus-

einandersetzungen, bei Verkauf oder Auflosung des Haushaltes

Projektierung von Grundstiicken
Vermittlung von zuverldssigen Handwerkern bei Neubau, Renovierung

oder Rdumung

Durchfiihrung von Homestaging-MalSnahmen

Entwicklung von Marketingkonzepten fiir Inmobilien
Konzeption und Gestaltung von Marketingprodukten

AUCH AUF FACEBOOK

Bleiben Sie mit Facebook auf dem neusten Stand. Hier

stellen wir recht schnell unsere neuesten Objekte auf unsere
Facebook-Seite, noch bevor sie auf den Immobilienportalen
erscheinen. Somit haben Sie einen gro3en Zeitvorteil. Folgen Sie

uns einfach unter: www.facebook.de/implusimmobilien

Wir sind am héchsten

bewertet worden! 4,8 von M M U B I LI E N

5 Sternen - im Siid-Ost
Bayrischen Raum

www.implus-immobilien.de
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WIR SPRECHEN IHRE SPRACHE

Als Interessent werden Sie bei uns bestens ver-
sorgt. Denn unsere Mitarbeiter sprechen:

ENGLISCH - FRANZOSISCH - SPANISCH -
UND PERFEKT TURKISCH!

Die Nachfrage nach bezahlbarem
Wohnraum ist nach wie vor sehr hoch!

Interessenten von Kauf/Mietobjekten haben es
derzeit mehr als schwer die passende Immobilie
fur sich zu finden.

Der Markt ist nahezu leergefegt. Es gibt kaum An-
gebote. Weder beim Kauf von Immobilien noch
bei der Miete. Die Nachfrage nach Wohnraum ist
nach wie vor enorm hoch.

Dies hat mehrere Griinde: Zum einen naturlich die
weiter sehr guinstigen Zinsen.

Bei der Miete ist es noch viel schlimmer

Fur fast jeden ist es derzeit moglich eine Immo-
bilie zu kaufen. Kreditzinsen von teilweise unter
1,5% locken viele Kaufwillige an. Zum Zweiten
sind die Kapitalanleger an der Verknappung stark
beteiligt. Rund 40 % der Kaufer sind Kapitalanle-

ger und verknappen zustatzlich den Markt.

Ein weiterer Grund ist natirlich, dass es viel zu we-
nige Angebote gibt. Fiir Eigentiimer ist es nicht so
sehr interessant zu verkaufen, da sie fir ihr Geld
keine Zinsen erhalten.

Auch auf Instagram sind
wir regelmaflig zu finden
und posten immer wie-
der interessante

Beitrage und Bilder.

Rosenheim - ein
TOP Standort

Bezahlbarer Wohnraum ist und
bleibt ein Dauerthema in der po-
litischen Agenda - auch in der Re-
gion. Jetzt hat ein Wirtschaftsins-
titut die Kaufpreisentwicklung fiir
Immobilien auch fir Stadt- und
Landkreis Rosenheim errechnet.

Die Immobilien bleiben bei uns
in der Region wertstabil und das
sogar noch mit einem leichten
Plus. Bis 2030 steigen die Kauf-
preise laut des aktuellen Wohnat-
las in der Stadt Rosenheim um 0,7

GroBenangaben in Annoncen sind

unverbindlich

Laut Online-Inserat sollte eine Wohnung in Miinchen
164 Quadratmeter grof3 sein und 2.450 Euro Kaltmie-
te im Monat kosten. Doch nach dem Einzug zweifelte
die neue Mieterin an der angegebenen Grof3e und liell
nachmessen. Und tatsdchlich: Die Wohnung war nur

Prozent, im Landkreis sogar um
1,72 Prozent. Damit steigt auch
der Preis einer Immobilie in den
nachsten 13 Jahren an.

Wer in der Region kauft, ist
laut Gutachterausschuss also
deutschlandweit ganz vorne mit

PLUS

dabei in Sachen Wertsteigerung.
Und auch in Punkto Wertstabili-
tat liegt der Landkreis bundes-
weit auf Platz 5. Die Kehrseite: Fiir
viele Menschen wird es so immer
schwieriger, Wohneigentum zu
kaufen.

Denn immer mehr wohlhabende
Menschen aus anderen Region
kommen und investieren hier in
immer teurere Immobilien. Die
Politik will dieser Entwicklung
zum Beispiel den Sozialen Woh-
nungsbau, gunstige Kredite und
andere Fordermoglichkeiten fir
einkommensschwachere Bevol-
kerungsschichten entgegenset-
Zen. Quelle: Radio Charivari

126 Quadratmeter gro3. Pech gehabt, entschied das

Amtsgericht Miinchen (Az: 424 C 10773/13).

Denn die Wohnungsgro3e stand nicht im Mietvertrag

Quelle: Stern

und die Angabe in der Annonce sei nicht verbindlich.
Geld zuriick gibt es laut Rechtsprechung nur, wenn im
Mietvertrag eine Wohnungsgro3e angegeben ist, die
um mehr als zehn Prozent von der Realitat abweicht.

Welche Unterlagen sollten Sie beim Kauf einer Wohnung auf jeden Fall einsehen?

Beim Kauf einer Wohnung gibt es in der Regel keine anderen Hiirden, als beim Kauf eines Hauses. Der grofSte
Unterschied beim Kauf einer Eigentumswohnung ist jedoch, dass Sie sich in eine Hausgemeinschaft einkaufen und
eingliedern. Als neuer Eigentiimer sind Sie fiir vorhergehende Entscheidungen der Gemeinschaft mitverantwort-

lich. Deshalb sollten Sie beim Makler oder Eigentiimer folgende Unterlagen anfordern.

v Teilungserkldrung

v Nebenkostenabrechnung
der letzten 3 Jahre

Protokolle der letzten
3 Jahre

Riicklagenentwicklung

Energieausweis

Grundriss

<l<le

Mietvertrag

ggf. Grundbuchauszug

hier kénnen Sie Ihre Miteigentumsanteile kontrollieren und erkennen, ob tatsachlich ein
Stellplatz, Garage oder Keller zur Wohnung gehort.

Umlagefahige und nicht umlagefahige Kosten werden genau aufgeschliisselt. Achten Sie
besonders auf Heizung, Fahrstuhl, Verwalterkosten und die Riicklagen.

Beschliisse der Eigentiimer sind hier aufgefiihrt. Diese sind fiir Sie bindend. Achten Sie auf
die Abstimmungsergebnisse. Wie einheitlich ist die Gemeinschaft? Sind Sonderumlagen
geplant? Gibt es Eigentiimer die schleppend bezahlen usw.

Wie schon der Name sagt: Wie haben sich die Riicklagen entwickelt. Ist geniigend Geld fiir
Renovierungen vorhanden?

Nicht gerade sehr aussagekraftig - aber auch nicht unwichtig.
Zur Priifung der Quadratmeter der Wohnung.

nur bei einer vermieteten Wohnung (Kapitalanlage). Vorsicht wenn Sie die Wohnung
selbst bewohnen wollen. Eigenbedarf ist schwer anzumelden.

Hier sollte auf jeden Fall der Stellplatz oder die Garage auftauchen. Eingetragene
Schulden des Verkdufers miissen niedriger sein als der Kaufpreis.

Bl PLUS”
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KONTAKT:
Gulnther Link
08031/2203610
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Grof3ziigige Landhaus-Villa in top Lage!

STOLZ STEHT SIE DA

Stolz steht sie da! Eine Villa, ein
Landhaus oder ein imposantes
Zweifamilienhaus, umgeben von
wunderschonem Griin, mehr Park
als Garten mit seinen fast tausend
Quadratmetern Grund mit Terras-
sen, hochgewachsenen Buchen, Ei-
ben und Kiefern ... liebevoll gestal-
tet und gepflegt.

Eine kleine Nebenstrale zwischen
Innerorts und Griinanlagen und
Bergpanorama in Bad Feilnbach.
Hinter einer dichten Mauer aus Bau-
men und Strduchern steht hier ein
Haus zum Verkauf. Nicht einfach nur
ein Haus: Eine ehemalige Unterneh-
mer-Villa, von aufSen diskret, innen
beeindruckend grof3ziigig.
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Auflergewohnlich. Das Haus steht in
einer ruhigen Wohngegend. In der
Nachbarschaft befinden sich weitere,
hochwertige Einfamilienhéduser. Die
Lage ist ruhig und idyllisch. Dank
seinem hochgewachsenen Griinan-
teil ist der Garten kaum einsehbar.

Sie betreten dieses schone Haus und
gelangen in das imposante Treppen-
haus. Geradeaus weiter kommen Sie
in eine tolle Wohnung. Diese verfiigt
iber knapp 200 Quadratmeter. Es
gibt sechs bis sieben Zimmer, Kiiche
und zwei Bader, wobei der Grundriss
gut geplant wurde.

-

N

Y -—"'r oy —

inks von der Eingangsdiele befindet sich der Schlafbereich mit drei
Schlafzimmern, davon ein grofleres Elternschlafzimmer und zwei
weitere, zum Beispiel fiir die Kinder. Diese Zimmer sind, und das ist
geschickt gemacht, mit einem Flur abgetrennt. Dadurch haben Sie er-
heblich mehr Ruhe.

Der Wohnbereich verfiigt iiber drei offene Rdume: Kaminzimmer,
Wohn- und Esszimmer. Durch ihre GrofSe wirken sie hell und elegant.
Vom Kaminzimmer aus geht es auch nach drauflen auf die grofie, son-
nige Terrasse. Diese hat eine Ausrichtung nach Stiden, und Sie genief3en
hier im Sommer den ganzen Tag die Sonne.

Das Verkaufsobjekt befindet sich im Kurort Bad Feilnbach am Fuf3e des
Wendelsteins in Bestlage mit Blick auf ein malerisches Bergpanorama.
Die umliegende Landschaft sowie die Ndahe zum Tegernsee, Schliersee
und Chiemsee bieten traumhafte Moglichkeiten zur Freizeitgestaltung
und zum Entspannen.

Die Freizeit erleben kann man auch - nicht weit entfernt - am Chiemsee
und an den Inntalrad- und Wanderwegen. Aber auch die wunderscho-
nen Landschaften im Inntal, im Chiemgau und in der Wendelstein-Re-
gion sind nur 10- 20 Autominuten entfernt.

BAD FEILNBACH

Wohnfliche 411 m?
Grundstiick 940 m?

Zimmer 12

Baujahr 1972
Energiewerte 190 kWh/(m?**a)
Energietrager Olheizung
Kaufpreis 849.000,- €
Provision 3,57%

Bl PLUS”
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ROSENHEIM

m Praktische 2,5-Zimmer Wohnung in stadtnaher Lage!

Wohnflache 85 m?

Zimmer 2,5

Baujahr 1992
Energiewert 99 kWh/(m**a)
E-Trager Fernwarme
Kaufpreis 329.000,- €
Provision 3,57%

Die Wohnung, im ersten Stock eines
sehr gepflegten Mehrfamilienhauses,
liegt in einer attraktiven Lage in Rosen-
heim.

Alles, was man so braucht, ist quasi um
die Ecke. Dieses Zuhause ist genau das
Richtige fiir Paare im besten Alter, die
sich vielleicht verkleinern mochten und
es bequem haben wollen. Selbstver-
standlich lasst sich die Wohnung auch
gut vermieten. Eine Wohnung fir jeden
Geschmack und Nutzen.

Eine schéne Diele mit ca. 6 m*> ermdg-

licht Thnen einen Eingangsbereich mit
tollen Gestaltungsmaoglichkeiten.

ROSENHEIM

m Solide 2 Zimmer Wohnung mit Balkon und Fahrstuhl

—

| e

KONTAKT:
Markus Fischinger

08031/22036-112

Wohnfliche 69 m?
Grundstick -

Zimmer 2

Baujahr 1973
Energiewert 149 kWh/(m?**a)
E-Trager Fernwarme
Kaufpreis 199.000,- €
Provision 3,57%

lhr neues Zuhause ist eine solide und
elegante 2 Zimmer-Wohnung, mit ei-
nem groBen Balkon am Wohnzimmer,
Fahrstuhl und Gaste-WC.

Man hat vom Balkon aus einen schénen
Blick in die Gegend, sie besitzt einen
grofBen Kellerraum, einen Stellplatz,
und liegt in einer erholsam ruhigen,
naturnahen und sehr Zentrumsnahen
Wohnlage!

SCHECHEN

m Gemitliche 4-Zimmer Wohnung mit toller Einbaukiiche und Stdbalkon!

Wohnflache 98 m?

Zimmer 4

Baujahr 2010
Energiewert 75 kWh/(m?**a)
E-Trager Olheizung
Kaufpreis 299.000,- €
Provision 3,57%

Die Wohnung, im ersten Stock des
Mehrfamilienhauses, liegt in einer tol-
len Citylage in Rosenheim.

Alles, was man braucht, ist quasi um
die Ecke. Dieses Zuhause ist genau das
Richtige flr Paare im besten Alter, die
sich vielleicht verkleinern mochten und
es bequem haben wollen oder die erste
gemeinsame Wohnung fiir junge Paare.

Selbstverstandlich lasst sich die Woh-
nung auch gut vermieten. Also sollten
auch Kapitalanleger sich dieses Ange-
bot nicht entgehen lassen. Eine grof3-
ziigige Diele mit ca. 9,8 m? erméglicht
Ihnen einen tollen Eingangsbereich mit
schénen Gestaltungsmaglichkeiten.

ROSENHEIM

m Schicke 3 Zimmer Wohnung im Herzen der Stadt

-]

KONTAKT:
Markus Fischinger

08031/22036-112

Wohnfldche 68 m’
Vermietet nein

Zimmer 3

Baujahr 1983
Energiewert 136 KWh/(m?*a)
E-Trager Fernwarme
Kaufpreis 283.000,- €
Provision 3,57%

Gerne wollen wir lhnen eine interessante
3 Zimmer-Wohnung vorstellen welche Sie
bestimmt interessieren wird, da sich diese
in einer gepflegten Wohnanlage befindet.
Nach Betreten der Diele haben Sie Zugang
zu allen Zimmern. Linker Hand gelangen
Sie einerseits in das Badezimmer, welches
mit Badewanne angenehmen Komfort
bietet. Zudem kommen Sie hier auch in
das Elternschlafzimmer, welches wie die
restliche Wohnung mit edlen Stabchen-
parkett ausgelegt ist. Ein weiteres Zimmer

KONTAKT: iy lhre neue 2 Zimmer-Eigentumswoh- KONTAKT: als Biiro-/Gaste-/ oder Kinderzimmer bie-
o nung bietet Ihnen 69 m* Wohnfliche tet lhnen zusétzlich tolle Méglichkeiten.
Gunther Link und liegt angenehm und bequem im 1. Markus Fischinger Ein sep. WC eignet sich perfekt wenn Sie
| L Obergeschoss — in einem sehr gepfleg- Besuch in Ihrem Domizil erwarten. Die Kii-
08031/2203610 ™ ten Wohnhaus, mit 6 anderen Wohnun- 08031/22036-112 che mit angrenzender Speisekammer und
gen auf drei Etagen. Fenster bietet ausreichend Platz fiir lhre
Anspriiche.
Der Zustand der Wohnung ist recht gut. P
8 | woHN
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In unserer Branche
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it diesem Artikel zeigen
wir lhnen die Gefahren
auf, welche auch auf

Sie zukommen, wenn Sie |hre
Immobilie selbst verkaufen!

Eines vorab:

Sollten Sie sich dazu entschliel3en
Ihr Objekt selbst zu veraul3ern,
miissen Sie viele Punkte
beachten und nicht,blauaugig”
an dieses Vorhaben rangehen.
Grundsatzlich steht einem
Verkauf ,von Privat” nichts
entgegen. Jedoch auch nur, wenn
Sie sich bewusst sind, dass man
hier eine,Lebensentscheidung”
trifft und kein klappriges Fahrrad
verkauft.

Die grote Gefahr geht jedoch,
und dies sagen wir offen,
obwohl wir natirlich selbst in
dieser Branche tatig sind, von
Immobilienmaklern aus.

0| woHN
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Privatverkauf

Sobald Sie Ihre Anzeige, egal
ob im Internet in den gangigen
Portalen oder in der Zeitung
anbieten, wird Sie folgendes

>>
Vorsicht beim
Immobilienver-
kauf! Die Tricks
der Makler!

<<

erwarten: Viele Immobilienmakler
werden sich bei lhnen melden
und eine typische Masche
anwenden.

,Wir haben Kaufer fur [hr

Objekt”, oder auch sehr beliebt,
,Wir haben Interessenten fir

Ihr Objekt! Dirfen wir diesem
Kunden lhre Immobilie anbieten?

Hier miissen Sie sehr vorsichtig
sein. Grundsatzlich empfehlen
wir lhnen in der Zeit, in der Sie lhr
Objekt selbst verauf3ern wollen,
keinen Makler in lhre Wohnung/
Haus zu lassen. Denn folgendes
Szenario wird Sie sonst erwarten:

Der Immobilienmakler kommt
vorbei, um lhr Objekt flr seinen
fiktiven Kaufer bzw. Interessenten
in Augenschein zu nehmen.
Meistens folgt dann die hofliche
Nachfrage, ob er Bilder fiir seine
Interessenten machen darf, Sie
ihm den Grundriss zukommen
lassen kdnnten und nattrlich
den Wert bzw. den Ausdruck des
Energieausweises.

Nun passiert etwas was lhren
Verkauf komplett torpedieren
kann. OHNE (in den meisten
Fallen) Sie zu fragen, wird |hr

Objekt ebenfalls ins Internet
gestellt und der Makler (wir
nennen dies ,Einschleicher”)
versucht auf diese Schiene die
vorher schon angepriesenen
Interessenten bzw. Kaufer fiir
Ihre Immobilie zu generieren.
Viele Eigentiimer wissen nichts
davon und je mehr Makler diese
Vorgehensweise kopieren,
desto ofter haben Sie Ihr Objekt
im Internet vertreten. Wir
haben Fadlle gesehen, wo eine
Wohnung sage und schreibe
FUNF mal angeboten wurde,
von FUNF verschiedenen
Maklern fiir FUNF verschiedene
Preise und das Beste daran war,
dass lhre Anzeige natirlich auch
noch im Internet vertreten war.
Dann ist das Chaos perfekt!
Jeder Interessent der fir [hr
Objekt in Frage kommen wiirde
wird Sie nie anrufen.

Daher empfehlen wir jedem
Privatverkaufer: Wenn Sie sich
entschlieen Ihr Objekt selber
zu verkaufen, dann zu 100%.
Keine Mischformen. Dies verun-
sichert potenzielle Kaufer und
macht lhre Immobilien zum
Ladenhiter. Wenn in 4-6 Wo-
chen noch kein Kaufer gefunden
ist und Sie sich entschliel3en

gibt es grofle

Qualitatsunterschiede

<<

einen Fachmann mit dem Verkauf
zu beauftragen, machen Sie sich
schlau tber die Makler in Ihrer
Umgebung. Laden Sie die lhrer
Meinung nach 3-4 Besten zu
einem Kennenlerngesprach ein
und priifen Sie diese auf Herz und
Nieren. Stellen Sie ihnen unange-
nehme Fragen und finden Sie fiir
sich heraus, wer der Beste ist. Wir
vergleichen das Ganze immer gern
mit unserem Volkssport Nummer 1
dem Fuf3ball:

Es spielen 18 Vereine in der Bun-
desliga. Alle spielen Ful3ball. Aber

es gibt Griinde warum der FC
Bayern Muinchen immer um die
Meisterschaft spielt und der HSV
seit Jahren gegen den Abstieg.
In unserer Branche gibt es grof3e
Qualitatsunterschiede und wenn
Ihr Privatverkauf nicht wie ge-
wiinscht verlduft, sollten Sie sich
an die Besten |hres Faches wen-
den. Sie gehen ja schlieB3lich auch
nicht zum Mechaniker, um Haare
schneiden.

Bl PLUS”
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Kennen Sie das? Manche Geschichten klingen wie
ein Traum, viel zu schon, um wahr zu sein

ir haben eine solche Geschichte fir Sie.
WSteIIen Sie sich vor, Sie wohnen in Miinchen,

oder sagen wir in Nirnberg. Es ist Freitag,
um die Mittagszeit. Die Sonne lacht von einem
traumhaften Junihimmel, weit und breit kénnen Sie
kein Wolkchen erspahen. Gerade kommen Sie vom
Biro nach Hause, voller Vorfreude, denn gleich geht’s
los in den Suiden. lhre Frau hat bereits alles fur lhr
gemeinsames Sommerwochenende an den Alpen
eingepackt.

Sie genieRen die Fahrt durch die herrliche Landschaft
Oberbayerns. Als Sie am hochsten Punkt des
Irschenbergs angelangt sind, beginnt Ihr Herz zu
klopfen: Denn weit hinten am Horizont erahnen
Sie beide jetzt zum ersten Mal diesen Silberstreif.
Sie glauben, den Pulsschlag des Chiemsees, des
maéchtigen ,,Bayerischen Meeres*, zu spiiren. Die
atemberaubende Kulisse der Voralpen kommt zum
Greifen nah. Sie nehmen die letzte scharfe Kurve
in Seebruck und da deutet Ihre Frau aufgeregt: ,Ui
schau, da ist es. Wir sind da!“

Verborgen hinter einer dichten Hecke 6ffnet sich der
Blick auf Ihre geliebte Ferienwohnung am See. Sie
konzentrieren sich auf die letzten Meter Ihrer Fahrt,
dann verlangsamen Sie, bis Sie direkt vor der Einfahrt
zur Tiefgarage zum Stehen kommen. Das Tor geht
auf, sie parken und endlich, endlich sind Sie an lhrem
Sehnsuchtsort angekommen. lhnen geht durch den
Kopf, wie sehr Sie diese Wohnung mogen, diesen
genialen Ausblick auf den Chiemsee ... wie viele
wunderbare Stunden Sie hier schon zu zweit und mit
Freunden genossen haben. Jedes Mal ist es ein Stlck
Heimkommen, wenn sie Ihr Reisegepack einrdumen.
Viel ist es ja eh nicht, Sie haben sich hier inzwischen
perfekt eingerichtet. Das Beste ist, dass sich die
Wohnung ideal fiir hre Bediirfnisse Uber zwei Etagen
erstreckt. Besonders begeistert sind Sie immer wieder
von den beiden Badern, denn allein damit, dass jeder
ein eigenes hat, erledigt sich unnotiger Stress ganz
von alleine.

Schnell sind Sie sich einig, das Einrdumen auf spater
zu verschieben und lieber erst einmal einen schonen
Spaziergang an der Uferpromenade zu unternehmen.
lhre Frau nennt das , die Seele baumeln lassen” und
Sie verstehen so sehr, was sie damit meint. Beim
Gehen plaudern Sie. Anfangs lassen Sie noch die
vergangene Woche Revue passieren, aber dann
verlieren der Alltag und die kleinen Sorgen an
Wichtigkeit. Von Minute zu Minute kommen Sie mehr
hier an. Und auf einmal ist der erste, kleine Hunger
da. Sie fragen Ihre Frau: ,Na Schatz, worauf hattest
Du denn heute Lust? Wollen wir spater zu unserem
Italiener oder mochtest Du lieber bayerisch essen?”
,Oh, bitte ins Dolce Vita! Ich traume schon die ganze
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Woche von dieser Pizza Melanzane! Und da kénnen
wir auch in zwei Minuten zu FuR hin, dann missen
wir heute nicht mehr Auto fahren.” Sie strahlt tibers
ganze Gesicht und damit ist alles ausgemacht.

Vorher aber machen Sie sich zurecht und kommen

in die Wohnung zuriick. Die Sonne geht in einer
Stunde unter; Sie genieRen die tausend Farben dieses
spektakuldren Abends bei einem Aperitif. Bei sich
denken Sie, was fur ein unverschamtes Gliick Sie doch
haben ... aber sagen wirden Sie das nie laut.

Nach einem von Herzlichkeit erfiillten Abend
inklusive der ersehnten Pizza Melanzane sowie
weiterer, mediterraner Kostlichkeiten schlafen Sie
beide tief. Am nachsten Tag wachen Sie zum Duft
von Kaffee auf — Ihre Frau ist schon auf und schlagt
gutgelaunt vor, nach Prien zum Bummeln zu fahren.
Sie zwinkern ihr zu, denn Ihre Gegenfrage lautet
darauf traditionellerweise immer: ,Zu Schiff oder

zu Auto, Mylady?“ Sie lachen wie die Teenager und
entscheiden sich natrlich fir das Schiff. Denn wann
hat man zuhause schon mal die Gelegenheit, mit der
Fahre zum Shoppen zu fahren?

Die Zeit reicht noch, um sich in der praktischen
Einbaukuche ein gesundes, kleines Frihstiick
zuzubereiten, Tassen und Teller zu splilen, die
Geschirrtlicher zum Trocknen aufzuhdngen und zu
duschen. Aber dann ist es wirklich héchste Zeit: Sie
laufen los zur Bootsanlegestelle direkt vor dem Haus
und steigen gerade noch rechtzeitig in die Fahre
nach Prien ein. Auch heute ist es wieder traumhaft,
die Sonne strahlt mit den vergnuigten Menschen auf
dem Boot um die Wette. ,Wie unglaublich schén die

Berge doch immer wieder sind“, bemerkt lhre Frau
und Sie nicken. Die Brise verwirbelt den Haarschopf
lhrer Frau. Einen Moment sind Sie beide ehrfirchtig
still, und dann fragen Sie: ,Sollen wir uns eigentlich
nicht doch einmal unser eigenes Boot kaufen? Den
Platz dafuir hatten wir ja direkt an der Wohnung!“

In Gedanken wandern Sie Uber lhren privaten
Badeplatz nur 100 Meter vom Haus entfernt und
sehen |hr zukiinftiges Boot dort vor Anker liegen. Laut
bekraftigen Sie: ,Ja, das ware wirklich cool. Lass uns
das mit dem Boot machen!”

Zurlick von Prien verbringen Sie den Nachmittag
auf dem Badeplatz. Am Abend beschlieRen Sie,
eine Chiemsee-Renke zu holen. Sie genieBen diese
Spezialitdt aus der Region mit einer Flasche Wein
auf der pittoresken, windgeschitzten Terrasse des
Bootshduschens. Es fuhlt sich an, als gehore der
See lhnen ganz alleine. ,Was haben wir zwei nur
fir ein unverschamtes Gluck?“ fragt lhre Frau halb
verschmitzt, halb ernst.

Viel zu schnell geht das Wochenende vorbei. Am
Sonntagvormittag schwingen Sie sich noch auf

lhre Fahrrader und erkunden die urigen Dorfer

im Hinterland. Sie lachen, weil Ihre Frau nach der
Fahrradtour ,jetzt, im warmen Sommer“ auch noch

in die hauseigene Sauna hipft. ,Es ist doch eh schon
warm, Schatz!?“ Aber Ihre Frau behauptet unbeirrbar,
dass es eben nichts Besseres gegen Muskelkater gebe,
,auch im Sommer!”

Etwas wehmiitig, aber erflllt von all dem Erlebten
steigen Sie am spaten Abend wieder ins Auto.
Schweigend fahren Sie an der malerischen
Alpenkette entlang. ,,Ehrlich, mir sind diese paar Tage
vorgekommen, wie eine Woche Urlaub ...!“ Ihre Frau
lachelt Sie vom Beifahrersitz aus an und streift zart
Uber lhren Arm.

Zu schon, um wahr zu sein? Machen Sie diesen
Traum zu lhrer Wirklichkeit!

Wohnfliche 66 m*
Grundstiick 600 m?
Zimmer 2

Baujahr 1976
Energiewert 119 kWh/(m**a)
Trager Olheizung
Stellplatz Tiefgarage
Kaufpreis 249.000,- €
Provision 3,57%

KONTAKT:
Gulnther Link
08031/2203610
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o IMMER WEITER NACH VORNE!!

Rangliste der Makler nach Objektvolumen in ImmobilienScout24

Wir beobachten den Markt. Das bedeutet unter anderem, dass wir wissen wollen was unsere

Mitbewerber in ihrem Port Folio fiihren. Hierzu werten wir fast taglich die groBte und fir Wohnungen Hauser Gesamt
Makler auch teuerste Immobilienplattform aus. Wir erkennen so recht gut den aktuellen . .
1 Sparkasse Rosenheim Immobilien 12 13 25
Marktverlauf. Was kommt neu auf den Markt, zu welchem Preis? Wie lange wird es auf Immobilien- P
Scout angeboten und von wem? Taucht die Immobilie von einem anderen Makler wieder auf? 2 Garant Immobilien 10 3 13
3 VR Bank Rosenheim 5 6 N
Rang Firma Wohnungen  Hduser Gesamt .III I"} 4 IMPLUS Immobilien GmbH 5 5 10
1 Sparkasse Rosenheim Immobilien 12 14 26 5 Inntal-Immobilien-Team 7 0 7
2 Garant Immobilien* 1 10 21 6 | G.Kirchbuchner Maklergemeinschaft 3 2 5
3| VRBankRosenheim 6 n 7 7 | GFHImmobilien GmbH 3 2 5
4 | BPVImmobilien Hr. Brenner 1 2 13 8 | IMBS - Immobilien-BiiroService 2 3 5
5 G. Kirchbuchner Maklergemeinschaft 8 2 10 9 Petra Kraus Immobilienn b 3 5
6 | Planet Home > 4 9 10 | Achim Salcher GmbH, Immobilien 1 3 4
II"II> b IMPLUS Immobilien GmbH + v 8 O N Gerschlauer GmbH Immobilien 1 3 4
8 Engel & Valkers Jorg Kaller Immobilien 2 6 8 inmal im Jahr zihlen \ 12| Kreis- und Stadtsparkasse Wasserburg a. Inn 2 2 4
? Gft Immobilien ! 6 ! wir alle angebotenen — 13 Raiffeisenbank Griesstatt-Halfing eG 2 2 4
10 Raiba GrieBsstatt - Halfing 4 2 6 Objekte aus dem Land- N .
i = 14 BPV Immobilien Brenner 1 2 3
(W) 11| IAD Immobilien Agentur 3 2 5 kreis und der Stadt Ro- S
— 1 KSpkK Wasserburg 3 5 5 se.nhe|m. Hier erkennen E : : :
0 wir genau welches Un- S:’ 98 weitere Makler, davon 60 mit nur 1 Objekt Gesamtanzahl | 240
~ 13 Christian Baumgartl Immobilien 1 3 4 ternehmen, wie viele Ob-
E 14 Gerschlauer 2 2 4 jekte im Bestand hat. Wei-
E terhin sehen wir auch wie
% """ : : ; viel Objekte insgesamt
D 110 weitere Makler, davon 75 mit nur 1 Objekt Gesamtanzahl 305 angeboten werden. Wohnungen Hiuser Gesamt
1 VR Bank Rosenheim 18 7 25
esonders interessant st Wohnungen Hiuser Gesamt 2 Sparkasse Rosenheim Immobilien M 10 21
die Zahl wie viele Makler ili
e e e 1 Sparkasse Rosenheim Immobilien 21 18 39 3 IV PLUS Immobilien GmbH i / 5 4""'.. -
im Landkreis aktiv sind tber . N N
und wie viele Objekte diese 2 Garant Immobilien GmbH 15 9 24 4 GARANT Immobilien Miinchen GmbH 13 5 18 * Viiele Makler arbeiten nur auf unverbindlicher Basis.
. ) . - 5 Enael & Volkers Chiemsee 8 6 14 Das bedeutet, hdufig stellen Makler ohne Wissen und
Nllakleor \;erfugekrll V:]/ell: mehr 3 GFH Immobilien 8 6 14 g Genehmigung des Privatverkdufers Objekte ins Inter-
als 60% der Makler haben nur 4 Raiffeisenbank Aschau-Samerberg eG 7 5 12 6 Leissner Wohnbau 0 9 9 net und versuchen somit an eigene Interessenten zu
ein Objekt im Bestand. Wir — - gelangen. Dies erkennen Sie recht gut, wenn das glei-
fragen uns immer wieder, wie 5 Inntal-Immobilien-Team 6 12 7 Immobilien Stephan 3 > 8 che Objekt von mehreren Maklern angeboten werden.
diese ,Vermittler” Gberhaupt 6 Robert Schlamp Immobilien e.K 10 1 1 8 Raiffeisenbank Griesstatt-Halfing eG 6 3 6 Wir distanzieren uns von solch einer Arbeitsweise.
Uberleben konnen? 7 | Maklergemeinschaft Gerhard Kirchbuchner 5 6 1 9 | ALPINA Immobilien GmbH 2 3 5
8 Engel & Vilkers Jorg Kaller Immobilien 4 6 10 10 [hr Chiemseemakler Gerhard Kirchbuchner 1 4 5
9 BHW Immobilien 4 4 8 N ImmoSky Deutschland GmbH 2 3 5
< 10 | Raiffeisenbank Griesstatt-Halfing eG 4 3 7 12 | Inge Stieglmaier 1 4 5 [
F .
) n VR Immobilien GmbH 4 2 6 13 PlanetHome Group GmbH 1 4 5 —
~ 12| Tippner Immobilien Miinchen 4 2 6 14 | gh-immobilien 2 2 4 (-]
5 13 Kreis- und Stadtsparkasse Wasserburg a. Inn 3 3 6 N
) : _ " c
8 14 die raumverteiler immobilien GmbH 3 3 6 109 | weitere Makler, davon 66 mit nur 1 Objekt Gesamtanzahl | 317 3
Li‘f 15 BS Vertriebsdirektion Oberbayern Siid-Ost 3 2 5 ) ) o ) ) o o
Zugegeben, sich mit der Sparkasse oder Raiffeisenbank zu messen ist mutig. Gerade ein so junges Unternehmen wie wir (Griindung 09/2012) hat
16 IMPLUS Immobilien GmbH 3 2 b) es auf einem hart umkampften Markt nicht gerade leicht. Wir merken jedoch deutlich, dass viele Kunden Qualitit erkennen kénnen. So ist es uns
gelungen, innerhalb von 3-4 Jahren zu den fiihrenden Unternehmen aufzuschlieBen und uns zu etablieren. Bedenkt man dann noch, dass wir
ausschlieBlich mit schriftlichen Auftragen, nach unseren Verkaufspreisvorschldagen und zu 90% mit Verkauferprovisionen arbeiten waren wir 2016
236 weitere Makler, davon 123 mit nur 1 Objekt Gesamtanzahl | 654 in der 0.g. Liste sogar auf Platz 3*. 2017 haben wir uns nochmal steigern kdnnen und stehen auf dem Treppchen. Auch ist der Abstand noch oben
geringer geworden.
" WOIjN Bl PLUS”
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O
WIE IST DIE M(@LERPWNOW
O DEUTSCHLAND GEREGELT

Die Hohe der Maklerprovision bei einem Immobilienverkauf ist Verhandlungssache und

unterschiedlich. Beachten Sie aber bitte: Je grof3er die Erfahrung, je besser die Ausbildung und je weitrei-
chender seine Aktivitaten sind, desto mehr wird der Makler von Ihnen verlangen.

Und bedenken Sie noch folgendes:

Ein Makler der bei seinem Gehalt (Provision) auf 50 % verzichtet ist in der Regel auch bei Ihren Verkaufs-

preisverhandlungen eher schwach.

Bundesland

Bayern

Maklerprovision gesamt Anteil Verkdufer Anteil Kaufer

7,14% 3,57% 3,57%
Brandenburg 7,14% 0,00% .
625% 0.00% 625%

Thiringen

7,14%

3,57% 3,57%

16

nkl. MwsSt.
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In der Ausgabe 8/14 der

Fachzeitschrift, Immobilien-Profi” wurde die Arbeit eines

Maklers genauer unter die Lupe genommen. Dabei wur-

den grof3e und langjahrig tatige Maklerunternehmen bei
der taglichen Arbeit begleitet.

Analysen der Arbeit ergaben, dass der Makler bei 90%
der normalen Tatigkeiten keinen entsprechenden Lohn
erhdlt. Da ein Makler nur bei erfolgreichen Abschliissen

eine Provision erhalt, sind viele Tatigkeiten umsonst.

Im Schnitt sind 14 Besichtigungstermine, 34 Emails und
77 Telefonate notwendig um eine Immobilie zu verkau-
fen. Hinzu kommen die Arbeiten

fiir die Beschaffung der Objekte, das Immobilien-Mar-
keting, die Aufbereitung der Unterlagen, sowie viele
administrative Tatigkeiten.

t regi(p

RAUBLING

KONTAKT:

m Seltenes Grundstuick in bester Lage von Raubling- versteckt und doch zentral

GroBe 400 m?
bebaubar EFH
Baujahr NEU
Kaufpreis 280.000,- €
Provision 3,57%

In einer der besten Lagen von
Raubling  verkaufen  wir ein
Baugrundstlick. In 2. Reihe liegt
dieses Grundstlick ruhig und sonnig.
Es kann ein Einfamilienhaus mit einer
Grundfliche von rund 80 m? und
einer Wohneinheit erstellt werden.
An Stockwerken kann E+1 gebaut
werden. Zudem ist es moglich eine
Garage sowie ein Car-Port zu bauen.
Es muss nichts abgerissen werden.
Die innere ErschlieBung fehlt noch.
Allerdings sind Wasser und Kanal an
der Strale vorhanden. Die Lage ist
absolut zentral und dennoch recht
ruhig.

Gerne koénnen wir lhnen eine
recht gute und auch bezahlbare
Beplanung mit einem renommierten
Haushersteller vermitteln.

RAUBLING

KONTAKT:
Markus Fischinger

08031/22036-112

m GUlnstiges, aber stark renovierungsbefiirftiges Einfamilienhaus in sehr guter Lage

Markus Fischinger

08031/22036-112

Wohnfliche 165 m?
Grundstiick 305 m?

Zimmer 6

Baujahr 1965
Energiewert 176 KWh/(m?**a)
E-Trager Olheizung
Kaufpreis 335.000,- €
Provision 3,57%

Verkauft ~ wird  hier ein
renovierungsbedirftiges
Einfamilienhaus mit ca. 160
m? Wohnfliche und ca. 300
m? Grundstick in einer sehr
guten Lage von Raubling. Dies
befindet sich direkt an dem
schonen Ludwigsplatz 6. Dieses
kann je nach Bedarf und lhren
Wiinschen von lhnen abgerissen
oder renoviert werden. Auf
jeden Fall erwartet Sie eine
perfekte Moglichkeit sich lhren
Traum vom Eigenheim zu
erfiillen und dies in einer der
besten Lagen von Raubling.
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Der M&lk[er als
Schriftsteller..Texter!

Der Kauf oder die Anmietung
einer Immobilie ist haupt-
sachlich eine groRe emotionale
Entscheidung. Hierfir sind Bilder
aber auch die Objektbeschrei-
bung ausschlaggebend.

Deshalb versuchen wir Interes-
senten mit unseren Texten ein
gutes Gefiihl zu geben, egal ob es
sich um ein top gepflegtes oder
renovierungsbeddrftiges Objekt
handelt.

Wir sind der Uberzeugung, dass
durch aussagekraftige, emotiona-
le und ehrliche

Texte das Gefiihl des Interes-
senten von Anfang an besser

und sicherer ist. Hierdurch wird
die Qualitat und Quantitat der
Anfragen erhéht und die Immobi-
lie am Ende besser und schneller
vermittelt.

8| woHN
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Bilder sagen mehr als tausend Worte,
das stimmt. Allerdings muss die Immobilie
auch gut beschrieben und schmackhaft
gemacht werden.

" st B R e
o A s

ol

Zum W/erg[emi

e . - ..-

unser Text

liber einen recht einfachen, alten Wohnblock mit 10 Ftagen.

,Vor kurzem haben die Eigentiimer bei uns ein Haus
gekauft. Nun haben sie uns gebeten, fiir ihre Wohnung
in zentraler Lage von Rosenheim einen netten Kdufer zu
finden. Denn die hiibsche Wohnung in der Loisachstral3e
hat eine liebenswiirdige Mieterin, die einen zuverldssigen
Vermieter verdient. Sie bekommen dafiir eine solide Ka-
pitalanlage: Bei einer Kaltmiete von 330 Euro im Monat
und dem Verkaufspreis von 113.500 Euro inkl. TG ergibt
sich eine Rendlite von 3,5 Prozent. Das Hausgeld betrdgt
60 Euro inkl. Riicklagen.

Damit Idisst es sich gut rechnen. Auf den ersten Blick, Sie
sehen es auf dem Titelbild, verstrémen die Hochhduser
wohl nicht gerade das kuschelige Altstadtflair, das Sie
privat vielleicht selbst bevorzugen. Aber die Mieterin ist
treu und zuverldssig und wiirde auch beim Verbleib in
der Wohnung mehr Miete bezahlen.

Die Anlage von 1973 ist sehr gepflegt, die Wohnung top
in Schuss und die Lage erste Klasse: nur wenige Minuten
zu den Einkaufsmdéglichkeiten; zu Ful8 ca. 10 Minuten
zum Bahnhof; per Rad schnell in der Innenstadt oder im
Griinen. Mit dem Aufzug geht es hinauf in den vierten
Stock. Die Belohnung: ein herrlich, freier Blick auf die
Berge. Das Appartement weist eine Fléiche von etwas
tiber 37 gm auf und hat einen hellen Parkettboden. Die

Weéinde sind glatt verputzt, die Anmutung formalistisch-
modern. Auf Idngere Sicht sollte das Parkett tiberarbeitet
oder ausgetauscht werden und auch die kleine schnu-
ckelige aber schon etwas diltere Kiiche sollte in ndherer
Zukunft ersetzt werden. Im Gegenzug kénnen Sie jedoch
absolut sicher sein, dass die Mieterin Ihr Eigentum mit
grol3er Sorgfalt behandeln wird. Das Bad ist modern und
hat eine Wanne.

Zur Wohnung gehért nicht nur ein Kellerabteil, sondern
auch ein Stellplatz in der Tiefgarage. Besonders hervor-
zuheben ist, dass in diesem Appartement die Kiiche in
einem separaten Raum untergebracht ist und so das
Problem der Kochgeriiche im Wohnzimmer weg féllt.

Dies schafft auBBerdem mebhr Stellflciche im Wohnzimmer.
Vom Wohnzimmer aus kommen Sie auf einen Balkon
von dem aus Sie die Aussicht auf die bayerischen Berge
genieBen kénnen. Uberdies hat diese kleine aber feine
Wohnung sogar einen 3,4 m? grof3en Flur, der lhnen als
Garderobe und Windfang dient; so stehen Sie nach dem
Betreten der Wohnung nicht sofort im Wohnzimmer. Sel-
ten fiir diese WohnungsgréBe. Als kleines Extra findet sich
im Flur auch noch ein Miniabstellraum, fiir so alltdgliche
Dinge wie Staubsauger und Getrdnkekdsten.

ISt
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Was ist der U n ter b Ch i ed zwischen einem

RUHPOLDING
Interessenten ....... Interessenten?
e e m Bildschone 2 Zimmer Wohnung mit hohem Freizeitwert
Wohnflache 49 m?
BEI EINEM NORMALEN AUFTRAGSBESTAND VEREUGEN WIR UBER RUND 12 a2
BIS 15 ALLEINAUFTRAGE. DIES BEDEUTET, DASS SICH PRO TAG ZWISCHEN S —————
10 UND 20 INTERESSENTEN, TELEFONISCH ODER PER E-MAIL, MELDEN. L Erager  Pelles
Stellplatz Garage + Stellplatz
' Kaufpreis 143.200,- €
Provision 3,57%

Is Privatverkdufer haben Eigentlich musste jeder denken,

Sie nie die Maglichkeiten
einen Interessenten intensiv
und ausfiihrlich zu befragen.
Aber das ist unbedingt not-
wendig, um Interessenten von
Nichtkdufern zu unterscheiden.

dass bei einer solchen Anzahl an

eccscee

Interessenten - taglich ein Kaufer Sie wachen auf an einem herrli-

chen Sonntagmorgen, klettern
aus dem Bett, leise, denn die liebe
Frau weilt noch selig im Land der
Traume, und treten hinaus auf
Ihren Balkon. Echtes Kaiserwet-

dabei sein sollte. Leider ist dem
nicht so! Wie kénnen wir Interes-
senten von potentiellen Kaufern
unterscheiden? Bei der ersten
Kontaktaufnahme mit Interessenten

Denn je mehr Sie Nichtkdufer

durch die Immobilie fiihren,

desto unsicherer werden Sie!

Ein erfolgreicher Verkauf
wird nicht durch maglichst

viele Interessenten realisiert,
sondern durch maglichst gute

Interessenten.

2
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geht es zuerst darum zu erfragen,
was der Kunde Uber die angebotene
Immobilie wissen méchte. Welchen
allgemeinen Kenntnisstand hat der
Kunde. Hat dieser schon des Ofteren

VIER QUALIFIEZIERUNGSCHRITTE
SIND NOTWENIG

eine Immobilie gekauft, oder ist dies
das erstemal. Nun erfolgt der erste
Qualifizierungsschritt. Der Kunde
wird gefragt, bis wann er gekauft
haben will. Die Antwort muss inner-
halb von zwei Sekunden erfolgen.

sind durchaus heikle Fragen, die
ein Privatverkaufer niemals fragen
wirde. Werden auch diese Fragen
positiv beantwortet, erfolgt der
dritte Qualifzierungsschritt.

vereinbart. Kunden die nicht zu 80%
auf das Objekt passen, werden u.a.
in unsere Kartei aufgenommen. Teil-
weise wird auch ein anderes Objekt
angeboten, das vielleicht besser in

Arbeit mit dem herrichten seiner

KONTAKT:
Gulnther Link
08031/2203610

......................................................................................

ter. Ihr Blick schweift Gber adrette
Gartchen und trifft am Horizont
die unendliche Weite von Wiesen
und Waldern - da, wo unser Wet-
ter gemacht wird. Wenn Sie unsere
Wohnung in der Waldbahnstral3e
betreten, werden Sie das sofort
verstehen.

. 2
. Sollte jedoch die Antwort zégerlich Hier werden Fragen zu den wich- Fragen kommt. Diese Vorteile fiir \éVOhr;ﬂifh: 1;8 m2

. erfolgen, oder die Antwort ist fiir tigsten Wohnbediirfnissen gestellt. diese Qualifizierung liegen fir alle Z.run stuc . m

. - . o mmer

< uns etwas vage, wird das Gesprach Was sucht er? Wie viele Personen drei Beteiligten auf der Hand. :

: e : ; i+ ai Baujahr 1963

< héflich und schnell abgearbeitet. ziehen mit ein? Warum sucht er . _

! st die Antwort in nserem Sinne._ Uberhaupt? SPART FUR ALLE BETEILIGTEN Energiewert 65 kWh/(m*a)
. Passen die Antworten in etwa mit ZEIT MUHE UND ARBEIT! Zraﬁe: gashelzung

N dem angefragten Objekt zusammen Ntle tp at% . agr;ge .

. etpreis .920,-

. erfolgt der letzte und vierte Schritt. Der Verkaufer hat viel weniger ! p ! -

. Provision keine

erfolgt der zweite Schritt.

Hier wird nach den finanziellen
Maoglichkeiten des Interessenten
gefragt. Wie hoch ist das vorhan-
dene Eigenkapital? Mochte der
Kunde selbst einziehen? Oder war
er schon mal bei der Bank? Dies

Wo ist der Interessent bereit einen
Kompromiss zu machen? Wie
schnell kann er besichtigen? Wie
schnell kann dieser zum Notar?
Selbst das Wort,Notar” wird beim
ersten Telefonat bereits erwéhnt.
Solche konkreten und direkten Fra-
gen kann kaum ein Verkaufer dem
Interessenten am Telefon stellen.

Erst wenn diese Fragen und noch
viele mehr zu unserer Zufrieden-
heit beantwortet sind, wird ein
Besichtigungstermin am Objekt

Immobilie. Im Schnitt hat er nur alle
11 Tage einen Besichtigungstermin.
Der Kaufer hat den Vorteil, dass er
nur die Immobilie besichtigt die
auch wirklich zu ihm passt und

er nicht umsonst irgendwelche
Objekte anschaut. Und fiir uns
bedeutet dies, dass wir nicht planlos
durch die Gegend fahren missen,
um irgendwelchen neugierigen
Menschen tolle Hauser zu zeigen.
Sondern viel mehr Zeit fir die Kun-
den haben, die auch ernsthaft eine
Immobilie kaufen wollen.

KONTAKT:

Markus Fischinger

08031/22036-112

Heute wollen wir Ihnen ein groRziigi-
ges Reihenmittelhaus prasentieren,
welches 2005 aufwendig kernsaniert
wurde. So wurden die Elektrik und
die Leitungen erneuert. Das Haus
verfugt Uber elektrische Rollladen.
Samtliche Zimmer verfligen Uber
Internet und Fernsehanschlisse. Die
Rdume im Erdgeschoss sind liebe-
voll ausgestattet und haben einen
unaufdringlichen, charmanten Stil:
Dieses Haus heil3t Sie gerne herzlich
Willkommen.
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der rufen auf die Anzeige im Internet nicht
i ur Interessenten an, sondern auch eine

c elzahl von vermeintlichen Maklern oder se-
essionellen Vermittlern. Aber auch Berater
unternehmen melden sich und sug-
ren dem Verkéufer eine Vielzahlvon vorhande-
aufern.

Erfolgreiche Immobilienver
Partner, die sich auf Augen
befinden. Er ist der Fachma
Ziel vorgibt und patente Los
Ein guter Makler wird den P
recht ermitteln. Er wird lhne
sich der Preis ergibt. Er wii
hohe Preisvorstellung des Ve
Der erfolgreiche Makler kdm
Auch kdampft er-um den be:
Objektes.

nie auf eine zu
rs einlassen.
) seine Provision.

erhalten diese ,Makler” einen Termin, um 1
rkaufspreis Ihres

der Immobilie ein eigenes Bild zu machen.
ich wird versucht, die Immobilie in den
bekomr?\gn.

Ein erfahrener N
gen Hochfinanze
lichen Verei |

kler arbeitet in einer solch wichti-
gelgenheit nicht mit einer miind-

or will keinen Widerstand g.

u{kﬂ erreichen, die Immobilie auch ,sei-
-Kdndéh’ ieten zu konnen, geht der Vermitt-
fa,sstifﬁméraﬂfalle Bedlngungen desVerkaufers

I-F-ﬂft en die Rechte und Pflichten der
beidel eregelt. Denn, fiir den guten Mak-
ler i ein eingesetztes Kapital anhand
sein ieder zuriick zu bekommen. Er
brauc| rheit, dass er die tausende von
Euro reichem Verkauf wieder zuriick

 derstand bqtm\ler ufer erhalten.
Dlese Bedlnqunge si d in der Regel die Verkaufs-

erfahrener und kompe-

: und seriose Makler presst den
kaufspreis, verI gt

einen ewig laufenden Vertrag
nerschaftlich mit [hm umgehen.

0000 00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

Ein Makler, der keinen Verkaufsauftrag haben mochte, der den
Preis nach lhren Wiinschen annimmt und auf seine Provision
verzichtet - ist kein Makler!

et hl""l'" i :' _' ' R

Auftrag und Vergiitung von Maklern

ANDERE LANDER MACHEN

ES BESSER?

s wird viel

die Makler in
Deutschland.
Nicht nur
Kunden, auch
Makler selbst
beklagen sich tiber viele
schwarze Schafe in der
Branche. Es fehlt an einer
institutionalisierten Aus-
bildung und gesetzlich
definierten Aufgaben.

Der europaische Vergleich
zeigt laut welt.de:

Andere Lander haben
bessere Losungen
gefunden.

Vor allem tiber hohe Cour-
tagezahlungen an Makler

sind viele Deutsche erbost

: Besonders qualifiziert
. sind franzésische Immobi-
. lienvermittler: Nach einem :
. Jurastudium folgt eine :
¢ Ausbildung beim Notar. -
: Dementsprechend sind sie :
¢ auch fir die Prifung der -
. Eigentumsrechte und die  :
¢ Ausarbeitung des Kaufver- :
. trages verantwortlich.

— weder deren Hohe, noch
die vom Makler zu erbrin-
genden Leistungen sind
gesetzlich geregelt. Un-
geklart ist auch die Frage,

wer den Vermittler bezahlt :

- Kaufer oder Verkaufer?

DEUTSCHLAND

Danemg&H

Grof8britannien

. Anders die Situation im
geschimpft auf :
. Hier ist die Tatigkeit meist
. streng reguliert.

europdischen Ausland:

¢ Auch Makler in GroR3- ‘@b
. britannien missen ein

. Mindestmaf an Kompe-
. tenz vorweisen kénnen,
:  namlich eine kaufman-

. In Ddnemark etwa missen :
¢ zukunftige Vermittler eine
. staatliche Eignungs-

. priifung bestehen und

: absolvieren deshalb, wie

. auch in anderen skandina- -
: vischen Landern, ein Mak- -
. lerstudium. Die Hohe der
. Courtage liegt einheitlich
* bei ein bis zwei Prozent

. des Kaufpreises - und wird -
. vom Verkaufer bezahlt.

. Der Kaufer muss lediglich
. fur die Prifung des Ver-

¢ trags und die Ubertragung :
. der Kaufrechte durch
¢ einen Anwalt aufkommen. -
* und Verhaltensmas
* zu beachten. Die Col

. eine Zusatzqualifikation -
: zum Immobilienvermittler. - Den vielen kompetenten
. AuBerdem missen sie sich : Vertretern in Deutschland
. entscheiden: Entweder
. nicht moglich.

In den Niederlanden
* mehrjahrigen Au
- dung sogar offe

- vereidigt: Dabei ’m&
: Vermittlung best
. GeschaftsbedlI

Z
ﬁn
b

uss eines g

:Bdiums méglich.
onsequengz:.Di

. verf iiber notwen-

. diges Fachwissen und

: geniefBen ein hohes ge-

. sellschaftliches Ansehen.

nische Ausbildung und

- ware ein solcher Status =
sind sie flir Verkaufer oder - auch zu wiinschen. LH
Kaufer tatig — beides ist B

- Quelle Immonet

werden Makler nach

pflichten sie sic

A

tage betragt ein't
Prozent und

aRiM PLUS
BB immobilien



KAUFEN ODER MIETEN

o

? FUR VIELE MUNCHNER STELLT SICH DIE

FRAGE NICHT MEHR. DEN IMMOBILIENMARKT DOMINIEREN INVES-

TOREN DIE

Sie wusste, dass es schwer werden wirde.

Nur dass es so schwer wird, das hatte sie nicht :
gedacht. Zwei Jahre hatten Kerstin Seifert und :

ihr Freund nach einer Eigentumswohnung
gesucht. Zwei .Jahre ohne Erfolg. Dann kam
es, wie es so kommt - sie trennten sich. Seit-

dem erlebt Kerstin Seifert den Wahnsinn noch :

direkter.

Wahnsinn” ist tatsachlich das Wort, das viele

Mieter, Kdufer und Makler benutzen, wenn sie

Uber den Miinchner Immobilienmarkt reden.

Sie meinen damit die Quadratmeterpreise von :

10.000 Euro oder mehr, die hier aufgerufen

werden. Und die Mieten, die im Schnitt bei 17 :

Euro liegen, mancherorts auch bei 20.

Seifert ist deshalb an den Stadtrand gezogen.
Selbst vor den Toren der Stadt zahlt sie nun
950 Euro Miete fur 60 Quadratmeter - Grund

genug, den Traum von der eigenen Wohnung :

nicht aufzugeben: Die promovierte Biologin

hat 80.000 Euro Eigenkapital und kénnte eine :

monatliche Belastung von 1.000 Euro schul-

2| woHN
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VOR ALLEM EINES SUCHEN: SICHERHEIT.

. tern. Ihr Bankberater erdete sie aber: Das Geld
wirde allenfalls fur eine Einzimmerwohnung
reichen. Zwei Zimmer kosten in Minchen
meist 400.000 Euro oder mehr.

: Miinchen ist Deutschlands hartester Woh-
nungsmarkt: Die Nachfrage istimmens, das

: Angebot aber schrumpft sogar, das treibt seit
: Jahren die Preise.

: Und neu gebaut wird zwar viel, doch schon
seit Jahren nicht genug. Zuletzt entstan-

: den 6.800 Wohnungen, rund 10.000 pro Jahr
werden bendétigt. Minchen wachst Jahr fir

: Jahr um rund 20.000 Bewohner. Um 70 Prozent
. haben die Preise fiir Eigentumswohnungen in
: den vergangenen flinf Jahren angezogen, auf
. zehn Jahre gesehen haben sie sich fast

: verdreifacht.

. Gewdhnliche Einfamilienhiuser kosten im

¢ Schnitt 1,3 Mio. Euro. Und selbst fiir eine

¢ 75-Quadratmeter-Wohnung muss man zwi-
: schen einer halben Million und

: 700.000 Euro ausgeben.

SELBSTNUTZERN BLEIBT NUR NOCH
DER RUCKZUG INS UMLAND

Und das sind nicht die Preise flir Neubauten, son-
dern die fiir dltere Immobilien. ,,Das ist alarmie-
rend, denn immer mehr Normalsterbliche fallen
bei diesen Preisen durchs Raster’, sagt Immobili-
enmakler Peter Hegerich. Dabei steigen die Preise
nicht so schnell, weil in dieser Stadt alle unglaub-
lich gut verdienen. Ja, die Einkommen sind hoher
als im Bundesschnitt. Doch wahrend sich ein
typischer Haushalt im Mittel 95 Quadratmeter
Wohnraum leisten kann, sind es in Miinchen 70.

Wie wohlhabend Kaufer hier inzwischen sein
missen, belegen Zahlen des Immobilienfinanzie-
rers Huttig & Rompf: Demnach verfiigt das Gros
der Kadufer Uber ein Haushaltseinkommen von
7.200 Euro. Bei den Kapitalanlagekaufern haben
42 Prozent mehr als 8.000 Euro monatlich zur
Verfligung. Das ist gewaltig - bedeutet aber auch,
dass viele Mieter aufgeben, weil es fast immer ei-
nen Kapitalanleger gibt, der mehr bietet. Deshalb
ist die Eigentiimerquote an der Isar mit 24 Pro-
zent so niedrig wie in keiner anderen deutschen
Grof3stadt.

Doch nicht mehr alles lasst sich loswerden: ,Die
Sensibilitat fir den Gesamtkaufpreis wird immer
groBer. Ab 750.000 Euro wird die Luft fiir viele
Kaufer diinn”, sagt Jirgen Bllesbach, Chef des
Projektentwicklers Bayerische Hausbau. Da ziehen
einige lieber ins Umland.

Beitrag: Nadine Oberhuber- Capital 2017

S2Immer mehr
Normalsterbliche
fallen bei diesen
Preisen durch
das Raster.”
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KONTAKT:
Glnther Link
08031/2203610

GUT DURCHDACHT & GUT GEPLANT und maglichst flexibel geplant. Das Heizungskonzept » eschirr vom gestrigen Abend.
ELEGANT & MODERN wird von Experten fiir jedes Haus individuell, energiespa- : ) |

rend und zukunftsorientiert geplant.

Jede unserer Wohnungen verfiihrt dazu, die Natur ins
Wohnzimmer zu holen, entweder mit einem wunder-
schénen Garten, einem grof3ziigigen Balkon oder

einer Dachterrasse. Die gro3en Fenster und Tiiren

lassen Licht, Luft und Sonne ins Haus, denn helle, sonni-
ge Raume steigern nachweislich unser Wohlbefinden.
Die Grundrisse der Wohnungen werden vorausschauend

Ihre Wohnung liegt in einer wunderschénen Gegend
zwischen Seen und Natur eingebettet. Diverse Freizeit-
aktivitaten konnen direkt von Zuhause aus gestartet
werden. Ob Sie zum Joggen gehen, eine Radtour mit der
ganzen Familie unternehmen, einen Badetag an einem
der nahegelegenen Badeseen.

A R

AMBIENTA - WOHNEN MIT STIL j -1_5“]:[3]
Mit einem Gesplir fir die Wiinsche und Bediirfnisse unserer : @D

Kunden. Bereits in der Bauphase lhrer Wohnung sollen Sie sich ol 3 -
bei uns so richtig wohl fiihlen. Wir selbst fiihlen uns verbun- [m[ W ey
den mit unserer Region und unseren Kunden. Wir beschafti- B T
gen heimische Handwerker und fiihlen uns unserer Umwelt
verpflichtet. Ihre Immobilie bauen wir stets, als ob es unsere
Eigene ware. Helle, lichtdurchflutete Raume und individuel-
le Grundrisse, sowie eine elegante und solide Ausstattung
sorgen fiir Freude an den eigenen vier Wanden. Qualifizierte
Architekten und Ingenieure und eine sorgsame Bauliberwa-
chung garantieren eine hochwertige Bauausfiihrung und
eine hohe Wertbestandigkeit.

= e

INNOVATIV, FACHKUNDIG UND SERIOS.

%| woHN
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Schauen Sie sich mal in Ruhe und
ganz bewusst, auf einem Immobi-
lienportal, bei den Objekten von Mak-
lern, die Bilder an. Achten Sie auf die
einzelnen Rdume, die Helligkeit der
Bilder oder auf die Jahreszeit. Was
ist auf den Bildern alles zu erkennen?
Wie ist die Einrichtung dargestellt? Ist
die Immobilie aufgerdumt?

Immer wieder sehen wir beispielsweise
im Friihling noch Bilder mit Schnee.
Hdufig werden Rdume viel zu dunkel
und gegen das Licht fotografiert.
Schon fast Iéicherlich sind Fotos vom
Gdste-WC oder Schlafzimmerbilder,
bei dem das Bett nicht gemacht wurde.
Kiichen, die nicht durch Sauberkeit
gldnzen, sondern mit schmutzigem

rstellbar!




KONTAKT:
Gunther Link
08031/2203610

BERNAU UBERSEE

m Gut vermietete 1 Zimmer Wohnung

m Mitten im Ort und ein neueres Haus

Die Wohnung liegt im 1. Oberge-

In einem duBBerst gepflegten und

. 2 s 2
Wohr;ﬂach: 32T schoss. Das Badezimmer ist mit Du- Wohr;ﬂachke 40T schickem Haus befindet sich die RIEDERING
Grundstic -m : -~ Grundstic -m ttlich d freundliche
sche ausgestattet und ist vor einigen gemdtliche un o .o
Zimmer 1 Jahren neu und schick gefliest wor- Zimmer 1 Ein-Zimmer Wohnung. Diese BaugrundStUCk fur
Baujahr 1978 den. Die Kiiche ist mit einer praktikab- Baujahr 1989 wird von einer lteren Dame be- B ofe o
Energiewert 101kWh/(m?**a) len Einbaukiiche versehen. Das Wohn- Energiewert 112kWh/(m**a) WOhnﬂt’ dleDdleWWr(])hnung r?cht zwel Elnfamll’enhauser
.. i f N ut pflegt. Die Wohnung verfuigt
Trager Olheizung Schlafzimmer ist ausgesprochen Trager Olheizung gbet")eir?en Balkon sov?ie eingn
groRzligig und hell. Zudem bietet '
Stell;)latz' AuBenstellplatz dieses Zimmer gentigend Stellmég- Stell;)latz. AuBenstellplatz AUBe;ISte”platz' Die ’\I/“et-erin
Kau.p.rels 95.000,- € lichkeiten. Am Wohnzimmer ist der Kau.p.rels 120.000,- € beza t'360,—.€ an Kaltmiete. )
Provision 3,57% Ballon angrenzend und bietet einen Provision 3,57% Zudenlﬁ."eg; die Wohnung recht ZUMVERKAUF KOMMT EIN BAUGRUNDSTUCK
hiibschen Blick in den Garten. zentralin Ubersee. IN RUHIGER UND SONNIGER LAGE MIT 1.299
MZ, ZUR BEBAUUNG MIT ZWEI EINFAMILIEN-
HAUSERN.
GROSSKAROLINENFELD RUHPOLDING

m Gut vermietete 1 Zimmer Wohnung

Die Wohnung liegt in einem

m Gewerbeobjekt zur Anlage

Diese Gartenwohnung mit Son-

Das Grundstiick befindet sich in einer wunder-
schonen Lage von Riedering. Dieses liegt ab-
solut ruhig am Rande einer groRen Wiese, die
nicht bebaut werden kann. Die Stral3e ist eine
kleine Seitenstral3e und wird hauptsachlich nur
von den Bewohnern benutzt. Somit kénnen
Kinder die Stral3e gefahrlos zum spielen verwen-
den. Zum Innerort sind es nur wenige hundert
Meter. Einkaufsmoglichkeiten oder Kindergar-
ten erreichen Sie bequem mit dem Rad. Die
Gemeinde Riedering mit seinen insgesamt ca.
5.500 Einwohnern ist ein oberbayerisches Dorf
mit hohem Freizeitwert und liegt sehr glinstig
zwischen dem Chiemsee und dem Simssee. Die
abwechslungsreiche hiigelige Voralpenland-
schaft zahlt zu einer der schonsten Flecken in
Bayern. - Die Wasserqualitdt an Simssee, Tinnin-

Wohnfliche 28 m? gepflegten Mehrfamilienhaus Wohnfliche 103 m? nensicht von Siiden liegt im ger See’s oder naturlich auch des Chiemsee ist
Grundstiick -m? mit insggssm; 9 Fiarteien in Grundstiick 20 m? Erdgeschoss, hat Platz in drei hervorragend, attraktive Strandbader laden zum

" €iner ubschen age  von Zimmern, die sich auf rund 100 i
Zimmer 1 GroRkarolinenfeld. Die Gegend Zimmer 3 m? Wohnfliche verteilen. Auch Entspannen ein.
Baujahr 1984 ist gepflegt, die Nachbarn kennen Baujahr 2012 Stauraum gibt es genug. Das ist
Energiewert 101kWh/(m?*a) sich, die Garten sind gepflegt. Als i 2% raktisch und kann eigentlich

= Kapitalanleger erwartet Sie hier Energiewert 88 kWh/(m®™a) P! ) gent
Trager Olheizung eine solide und gute Rendite. Die Trager Pelletsheizung nie genug sein. Wollen wir jetzt Grundstiick 1.199 m?
e i i ?

Stellplatz AuBenstellplatz Wohnung liegt im Dachgeschoss Stellplatz Garport in das thn2|mmer gehe_n. Bebaubar 2 Einfamilienh&user
Kauforei 93.000.- € und verfugt tber eine wirklich = Zum Bad: Dieses ist recht schick Kauforei 749.000.- €

adipreis — schéne  Dachterrasse. Die Kaufpreis 276.000,- € mit Badewanne und separater aufpreis .000,-
Provision 3,57% Wohnung ist fiir 280,- monatlich Provision 3,57% Dusche ausgestattet. Zudem Provision 3,57%

an einen netten Mieter vermietet. verfligt es tiber zwei WC’s.
2| wWoHN
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Wir erfiillen die strenge Norm!
zu lhrem Vorteil

rt

Zertifiziert
durch DIA
Consulting AG
nach EU-Norm
DIN EN 15733

Zertifizierte Sicherheit fiir lhre Inmobilie!
Die IM PLUS Immobilien GmbH als kompetenter Partner!

DIA Consulting zertifiziert das Rosenheimer Maklerbiiro
IM PLUS Immobilien GmbH als erster und einziger Makler
im Landkreis.

,Die Zertifizierung nach der Europaischen DIN-Norm EN
15733 stellt hohe Anforderungen an Immobilienmakler.

Neben Fachwissen und der Umsetzung der hohen
Qualitatsstandards werden die regelmaBige
Weiterbildung sowie eine Uberpriifung durch die
Zertifizierungsstelle verlangt. Fir den Kunden bedeutet
das eine hohere Qualitdt in der Maklerleistung sowie
ein hoheres Mal3 an Sicherheit’, betont Peter Graf,
Vorstand bei der DIA Consulting. ,Glinther Link und
Markus Fischinger haben das Zertifikat als erste in
den Landkreisen Rosenheim, Traunstein, Altotting
und Muhldorf gemeistert und damit das Gutesiegel
erworben!, ergdnzt Peter Graf.

,In Deutschland ist der Maklerberuf nicht geschiitzt.
Daher sind auch Immobilienmakler am Markt tatig, die
keine entsprechende Ausbildung vorweisen kdnnen*,

0| woHN
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beschreibt DIA-Vorstand Peter Graf die Beweggriinde fiir
das Zertifizierungsprogramm.,Ohne gesetzlich geregelte
Qualitatssicherungsstandards fehlt Interessenten ein
zuverldssiges Beurteilungskriterium bei der Auswahl
des Maklers.” Hier setzt die DIA Zert den Hebel an. Sie
versteht das Programm zugleich als Qualitatsoffensive.
Denn indirekt definiert sie mit dem Gitesiegel
Anforderungen, Aufgaben und Qualitatsstandards eines
ganzen Berufstands.

Seit April 2010 stellt die europaische DIN-Norm EN
15733 eine Grundlage zur Qualitatssicherung der
Dienstleistungen von Immobilienmaklern dar. Diese
werden damit international vergleichbar. Bisher ist die
DIAZert die einzige zugelassene Zertifizierungsstelle.
Bei ihr haben rund 120 Immobilienmakler den
Qualitatsnachweis erbracht. ,Zu unseren Aufgaben
gehort es auch, die Einhaltung der Richtlinien zu
Uberwachen’, erganzt Graf. ,Daher ist die Zertifizierung
auf drei Jahre befristet und erfordert regelmafige
Fortbildungslehrgange”.

Kontakt:

Biiro Rosenheim

Kunstmhlstral3e 17, 83026 Rosenheim

Gunther Link

Dipl. Immobilienékonom (Bl)

geprtifter Imnmobilienwirt (IMl)

Tel. 08031/22 036 10
Fax.08031/22 036 113

Mobil: 0177 /25937 80
g.link@implus-immobilien.de

Sarah Link

Sachbearbeitung

Tel. 08031/22036 111
Fax.08031/22 036 113
Mobil: 0177/345 4884
s.link@implus-immobilien.de

Buro Bad Aibling fiir Miesbach und Ebersberg

zert. Inmobilienmarketing-Fachmann

Markus Fischinger

zertifizierter Inmobilienmakler

Tel. 08031/22 036 112
Fax.08031/22 036 113

Mobil: 0162 /41 848 49
m.fischinger@implus-immobilien.de

Ines Beermann
Akquise und Sachbearbeitung

Tel. 08031/22 036 114
Fax.08031/22036 113
Mobil: 0162/ 43 646 84
i.beermann@implus-immobilien.de

BUiro Prien fiir Traunstein und Reichenhall

Rosenheimerstr. 10, 83043 Bad Aibling

Dr. Christian Lawo

zertifizierter Immobilienmakler

Tel. 08061/345 31 36
Fax.08061/345 68 14

Mobil: 0151/54 90 53 80
clawo@implus-immobilien.de

83209 Prien am Chiemsee

Mario Stuirzl

zertifizierter Immobilienmakler

Tel. 08031/22036 114
Fax.08031/22036 113

Mobil: 0162/79 41187
m.stuerzZl@implus-immobilien.de
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ie IM PLU§ Imm jhen GmbH hat sich auf den Verkauf und die Vermie-
n eubaui ind $eitand5|mmoblllen im Stid-Ostbayrischen Raum

un
kﬁver‘fﬁnttelr{Wohnung‘n Hauser, Villen bis hin zu Mehrfamilienhau-
- sernu e Aufteilung Kapitalanlagen.

er”flgj’&'merkmale sind unter anderem, dass alle Mitarbei-
er Ube und weitreichende Immobilien fachspezifische Aus-
. verfligen. Wir sind in unserem Umfeld absolut fiihrend bei der

Darstellung und Aufbereltung des Objektmarketings.
Weiterhin fuhren wir unsere Immobiliendienstleistungen fair und mensch-
lich durch. lil'jhund unserer mehr als 1.200 verkauften Objekte verfligen
wir Uber eine hohe Erfahrung. Die IM PLUS Immobilien GmbH wurde 2016

als erstes und bisher einziges Maklerunternehmen in der Region nach der
& fﬂ DIN 15733 zertifiziert.

P

il

IM'PLUS Immobilien GmbH

Kunstmuhlstr. 17
83026 Rosenheim

Telefon 08031/22036 10
Telefax 08031/22.036 113
Email  info@implus-immobilien.de

Internet wwwmblus immobilien.de

www.facebook.defimplusimmobilien
http://gplus.to/implusimmobilien

Impressum M Leben und Wohnen mit Immobilien erscheint 2 x im Jahr und ist kostenlos. M Herausgeber dieses Magazins ist die Firma IM PLUS Immo-
bilien GmbH, Kunstmihlstr. 17 in 83026 Rosenheim M Fotos: Fotolia.com und Objektfotos des Eigentimers. M Alle Text - und Bildrechte liegen beim
Eigenttimer und Herausgeber. B Die Verdffentlichung - auch nur Auszugsweise - in anderen Print-, Online-, und Offlinemedien bedarf der Genehmigung.
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IMMOBILIEN
8 ® Immobilien -

ﬁ) MAKLER

Geprifine Enpertas

immonet.de @Dweltde

Wir sind Immobilien

Willkommen zu Hause

BELLEVUE msenheimlM/M‘ﬂ.de

Handverlesene Immobilien



